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Actualmente la ganaderia tiene unos margenes IXORIGUE
muy ajustados SOLUCION

HEAAV

Actualmente el margen de beneficio de la ganaderia extensiva es de
aproximadamente 10%

Principales causas

» Producto commodity

» Sector de baja productividad debido a la alta intensidad de mano de obra

» Bajo poder de negociacion de los ganaderos respecto a los grandes distribuidores

» Pérdidas de cabezas por enfermedad, robo o extravio
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Ixorigué es un sistema de gestion avanzada de la IXORIGUE
ganaderia extensiva SOLUCION

HEMAY

“LA NUBE"
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cuenta la orografia del valle y la
vision directa con el dron.

SENSORES EN LOS

A
=

ANIMALES . D
- TEMPERATURA Explicacion de
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(TBD)




IXOrigué mejora la productividad de la actividad IXORIGUE

HEMAV N _ EL PROBLEMA
ganadera y la disminuye la mortalidad del ganado

Beneficios de ixorigué Problemas que resuelve
4ll

m Mejorar el control, la gestion y el manejo del ganado (actualmente la ganaderia

.. . : Aumento de la productividad
es una actividad muy intensiva en mano de obra) P

1,
-(R)- Deteccion rapida de animales enfermos, accidentados o de parto L, : ﬁl?
. e . ., Disminucién de la mortalidad
= (el 10% de los animales mueren por déficit de informacién)

Estas mejoras tiene un impacto en la cuenta de resultados de los ganaderos de un 5% (a validar)
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El mercado potencial a largo plazo para Ixorigue IXORIGUE

HEAMAV ;
esta valorado en 2.300 M€ MERCADO OBJETIVO

Tipologia de clientes segun #
ejemplares
<500 >500

W WA

y- L] 85% 15%
Espana
~, - 22M [ 76% 24%
é"i., ,t Cabezas
‘ o m 61% 39%

Sudamérica representa el mayor potencial debido al tamaio del mercado y a la mayor simplicidad del potencial modelo de distribucion

(1) Basado en el nUmero de cabezas de vacuno en ganaderia extensiva y precio medio de producto de 30€ por cabeza
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HEAAV

El modelo de negocio se basa en la venta de servicios
digitales y de productos electronicos

”~N
-

IXOrigue

Ingresos
» Suscripcién de clientes por acceso a App

» Venta de productos para el uso del
servicio (sensores y drones)

» Publicidad en la App (TBD)

Cliente Final

Servicios y productos ofrecidos

» Servicio de acceso a la App en la que
tendra acceso a los indicadores e informes
del estado del ganado

» Productos para el uso del servicio
(sensores y drones)



La distribucion se realizara a través de comerciales /XORIGUE
segmentados por tipo de cliente CON T

HEAAAY

Tipologia de clientes segun # Metodologia de entrada a mercado Recursos Contacto
ejemplares

o

- Espaia 85% A través de distribuidores y partners Comerciales que conozcan el SCRAPPING
. Distribuidores locales de mercado local y tengan un

- Europa 76% alimentacioén animal y material conocimiento medio del producto

. . agrario que permiten la penetracion Nivel de cualificacion: medio
- Latinoamérica 61% 9 que p P LEAD

en el mercado atomizado GENERATION

LEAD
QUALIFICATION

500 W)
Key Account Managers

~ )
- Espafa 15% centralizados con experiencia en

- Europa 249 Venta Directa venta internacional y con alto
P ° conocimiento del producto
Nivel de cualificacion: alto

- Latinoameérica 39%



IXOrigué se posiciona en la cadena de valor como distribuidor de productos
electrénicos y proveedor de servicios de inteligencia de negocio

HEMAY

Proveedores IXOrigue Distribuidores Cliente final

Provision de sensores y Venta por distribucion de Distribucion de productos
drones productos electrdnicos electrdnicos
Venta de servicios digitales

Estimacion de margenes TBD

La inversidn inicial ird destinada a OPEX (red de ventas, marketing y personal técnico) y CAPEX (sistemas para el desarrollo del
servicio de inteligencia de negocio)
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Desarrollar el
analisis de
competidores

Capacidad Extensivo

informacidn veterinaria
Identificacidn unica del animal
Cuaderno de gestidon ganadera
Gestion de pastos

Flexibilidad geografica

No dependéncia de 3G/4G
Adaptable a otros animales
Procesamiento de datos veterindrios
Priorizacion de actuacion

Vallado virtual

IXORIGUE
COMPETENCIA
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IXORIGUE
EL EQUIPO

Socios Inversores

7)

ESNEPI

Escuela de negocios del Pirineo

HE/MAV

MONTESTOS

Equipo Directivo

Director de ventas con experiencia nacional asi como internacional en multinacionales como Indray en clientes como BBVA, Santander-ISBAN, estando a cargo de mas

de 150 personas.
Amplia experiencia en proceso de venta B2B (Inside/Field Sales), venta consultiva, conocimiento de CRM y direccion de equipos omerciales.

Definicidn de la estrategia y procesos comerciales de la compafiia (objetivos,KPl,etc),asi como el seguimiento de los comerciales y el control del funnel y forecast.

CEO Jose Angel Sancho.

Alianzas y seguimiento con partners estratégicos.
Experiencia y conocimiento del ecosistema Start-Up.

Ingeniero industrial Electrico, desarrollador de programas de 1&D y plataformas en Hemav. Ingeniero de proyecto Ixorigue

CTO Adria Martinez



